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Photovoltaik 2025

Chancen und Herausforderungen

Die Photovoltaik erlebt in Osterreich einen bemerkenswerten Aufschwung und steht im Zentrum der
Energiewende hin zu erneuerbaren Quellen. Mit dem Ziel, bis 2030 mindestens 11 Terawattstunden durch
Photovoltaik bereitzustellen, hat die osterreichische Bundesregierung ambitionierte Plane formuliert.

Aktuelle Daten zeigen, dass bis 2023 etwa 6,3 Giga-
wattpeak PV-Leistung installiert wurden, was rund
30 Prozent des angestrebten Ausbaus entspricht.
Besonders die Bundeslander Niederosterreich,
Oberdsterreich und die Steiermark haben mafigeb-
lich zu diesem Wachstum beigetragen.

Um den Ausbau weiter zu fordern, wurden 2025
neue Forderrichtlinien eingefiihrt. Diese sehen

fixe Zuschisse von 1.000 Euro fiir PV-Anlagen ab

5 Kilowattpeak und weitere 1.000 Euro fir Strom-
speicher ab 5 Kilowattstunden vor. Diese Maf3nah-
men richten sich an Privatpersonen, Landwirte und
Betriebe und sollen den Umstieg auf erneuerbare
Energien erleichtern.

Der Nullsteuersatz fiir Photovoltaikanlagen bis

35 kWp sowie fir dazugehorige Speicher, der
urspriinglich bis zum 31. Dezember 2025 befristet
war, wurde vorzeitig aufgehoben und galt nur noch
bis zum 31. Marz 2025. Seit dem 1. April 2025 wird
wieder der regulare Umsatzsteuersatz von 20 %
angewendet.

Damit steht die Branche wieder vor Herausforde-
rungen. Die vorzeitige Abschaffung der Mehrwert-
steuerbefreiung konnte die Nachfrage dampfen
und den Ausbau verlangsamen. Branchenvertreter
appellieren daher an die Regierung, die Rahmen-
bedingungen weiterhin forderlich zu gestalten, um
die gesteckten Ziele nicht zu gefahrden.

Trotz dieser Hirden bleibt die Photovoltaik ein
zentraler Pfeiler der dsterreichischen Energie-
zukunft. Mit gezielten Forderungen, technologi-
schen Innovationen und einem klaren politischen
Willen kann Osterreich seine Vorreiterrolle im
Bereich der erneuerbaren Energien weiter aus-
bauen und einen entscheidenden Beitrag zum
Klimaschutz leisten.

Quellen: PV Austria, BMK
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Erfolgreicher Start in das Jahr 2025

Bad & Energie Breakfast-Club

Im Februar 2025 fand an jedem Mittwochvormittag in allen Bad & Energie Schauraumen osterreichweit der "Bad & Energie Breakfast Club” statt.
Der Breakfast Club bot nicht nur Energie fiir den Tag, sondern auch Einblicke in neue Losungen, Trends und Mdglichkeiten zur Effizienzsteigerung im
Arbeitsalltag. Teilnehmer hatten zudem die Chance, an einem exklusiven Gewinnspiel teilzunehmen.

Bad & Energie: Ihr Partner

fiir auBergewohnliche Badlosungen

Im Jahr 2025 setzt Bad & Energie neue Mafistabe
in der Badgestaltung. Mit 18 Ausstellungsraumen
in ganz Osterreich bietet B&E nicht nur eine beein-
druckende Infrastruktur, sondern versteht sich vor
allem als starker Partner der Installateure.

Mehr als nur ein Schauraum

- lhre externen Mitarbeiter

Zeitmanagement und qualifiziertes Personal sind oft
die groBten Herausforderungen fir Installateure.
Bad & Energie bietet hier eine Lésung: Die Schau-
raume fungieren als spezialisierte Kompetenz-
zentren, die zusatzliche Ressourcen zur Verfiigung
stellen. Die dortigen Experten sind versierte Bad-
planer und unterstitzen Installateure und deren
Kunden in allen Design- und Technikfragen.

Die Schauraum-Teams sind stets Giber die neuesten
internationalen Trends sowie Produkte informiert
und bieten Inspiration sowie maf3geschneiderte
Losungen fiir jeden Kundenwunsch. So konnen Sie
sich auf ihr Kerngeschaft konzentrieren, wahrend
Bad & Energie sich um die Details kimmert.

Umfassende Unterstiitzung fiir Ihren Erfolg

Die Bad Expert Offices (BEOS) ibernehmen die
detaillierte Planung und Beratung, wahrend die
Vertriebsspezialisten Sanitar die Kunden vor Ort
unterstiitzen. Mit dieser neuen 3-Saulen-Struktur
profitieren Sie von einer schnelleren und effizien-
teren Abwicklung lhrer Projekte. Wir bieten lhnen
erweiterte Leistungen, die Ihnen helfen, Ihre Posi-
tion im hart umkampften Sanitarmarkt zu starken
und auszubauen.

BESUCHEN SIE UNS!

ODER KONTAKTIEREN SIE
IHREN KUNDENBERATER, UM
MEHR UBER DIE SERVICES VON
BAD&ENERGIE ZU ERFAHREN.

WIR SETZEN IHNEN DIE KRONE AUF!

Mehr Energie fiir das Zuhause Ihrer Kunden — mit den Experten von SHT

Energieeffizienz beginnt mit der richtigen Beratung! Die Experten von SHT stehen lhnen mit Fachwissen und Erfahrung zur Seite, wenn es um moderne Heiz-
und Klimalosungen geht. Ob effiziente Warmeerzeugung mit Gas, Warmepumpe oder Biomasse oder innovative Klimatechnologien - SHT bietet das passende

System fiir jede Anforderung.

© Bad & Energie

Nutzen Sie unseren Service fir eine maf3igeschnei-
derte Planung, Beratung zu Fordermoglichkei-
ten und professionelle Unterstitzung bei Montage
und Inbetriebnahme. Lassen Sie sich die Krone
aufsetzen - fiir nachhaltige Energie und hochsten
Komfort!

Beantworten Sie unsere Fragen richtig und
gewinnen Sie mit etwas Gliick einen REWE-
Gutschein im Wert von € 1.000!

Setzen Sie auf nachhaltige Ldsungen, die nicht nur
fir angenehme Warme im Winter sorgen, sondern
auch fur ein optimales Raumklima im Sommer.
Dank eines breiten Sortiments und individueller
Beratung finden Sie die perfekte Kombination aus
Heizung, Kiihlung und Energieeffizienz.

WERDEN SIE MIT UNS

HIER GEHT'SZUM  [EfiBel
GEWINNSPIEL! E%r=

powered by /J
& BOSCH ~oveLan Panasonic @Vaillant
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Bernhard Bauer tibernimmt

Leitung der Vertriebstechnik

fiir ganz Osterreich

Seit Anfang 2022 war Ing. Bernhard Bauer als Vertriebstechnikleiter fiir den Bereich Heizung und Energie
in der SHT tatig. Mit Marz 2025 iibernimmt er die gesamtverantwortliche Leitung der Vertriebstechnik
fiir ganz Osterreich. Damit trigt er die strategische Gesamtverantwortung fiir alle vertriebsrelevanten
Bereiche - von Energie und Heizung iiber Installation und Sanitar bis hin zur Eigenmarke.

Die Vertriebstechnik verantwortet samtliche ver-
kaufsfordernden Mafinahmen, wie Aktionen und
Kundenbindungsprogramme, und fungiert als zen-
trale Schnittstelle zwischen Industrie und opera-

Gemeinsam mit seinem Team setzt Bernhard
Bauer darauf, die Hauptproduktgruppen der SHT
gezielt weiterzuentwickeln und optimal auf die
Bedilrfnisse der Kunden auszurichten.

tivem Vertrieb. Ein zentrales Aufgabengebiet ist
die Koordination dsterreichweiter Produkteinfiih-
rungen, inklusive Produktplatzierung, Pricing und
Schulungen.

,Save the Date”

Ing. Bernhard Bauer

Seit Marz 2025 gesamtverantwortlicher
Leiter der Vertriebstechnik
fir ganz Osterreich

SHT OST SHT Steiermark
Adventmarkt Sommerfest

Vorschau: 27. November 2025 26. Juni 2025

Veranstaltungen SHT Oberosterreich SHT Salzburg

2025 Oktoberfest Eroffnungsfeier Schauraum-
Oktober 2025 erweiterung in Wals

Sommer 2025

Ein unvergesslicher Abend am Installateurball

Industrievertreter-Voting 2024

der SHT OST

Der Installateurball 2025 war auch dieses Mal wieder

ein wunderschoner Abend voller festlicher Stimmung
und glanzender Momente. Ein besonderes Highlight war
die Siegerehrung des SHT OST Industrievertreter-Voting
2024, bei dem wir die besten Industrievertreter aus Wien,
Niederdsterreich und dem Burgenland auszeichneten.

SHT-Kunden hatten die Mdglichkeit, fiir ihren Favoriten
abzustimmen - und wir gratulieren den Siegern ganz
herzlich:
Platz 1: Martin Ehrentraut von LG Electronics
Deutschland GmbH
Platz 2: Fabian Kopas von Hansa Armaturen GmbH
Platz 3: Harald Weissenbacher von
Wilo Pumpen Osterreich GmbH

© Bilder:Gregor Hoheneder
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SHT Karnten

Adventmarkt
27. November 2025

SHT Tirol

Adventmarkt
27. November 2025

SHT

REGION OST

Doch nicht nur die Industrievertreter gingen
als Sieger hervor. Unter allen SHT-Kunden,
die am Voting teilgenommen haben, wurde ein
ALVA-Gutschein im Wert von 250 € verlost.

Wir gratulieren herzlich dem gliicklichen
Gewinner und wiinschen viel Freude beim
Einlosen des Gutscheins!

Platz 1: Martin Ehrentraut, LG Electronics Deutschland GmbH.

Platz 2: Fabian Kopas, Hansa.

Platz 3: Harald Weissenbacher, Wilo.
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REGION OST

AUS DEN REGIONEN

Neuer Verkaufsleiter der SHT Region OST im Gesprach:
,Herausfordernde Zeiten, klare Strategie:

So stellen wir uns fiir die Zukunft auf.”

Seit Anfang Marz lenkt Thomas Waldbauer als
Verkaufsleiter die Geschicke der SHT Region OST
in einem herausfordernden Marktumfeld. Mit
umfassender Erfahrung in Vertrieb und Logis-

tik sowie einer klaren Strategie will er die Region
und das Unternehmen weiter starken. Im Inter-
view spricht er iiber aktuelle Herausforderungen,
seine Plane fiir die SHT OST und seine personliche
Motivation.

Drei Fragen an Thomas Waldbauer

Du hast Deine neue Position in einer herausfordern-
den Zeit ibernommen. Was sind Deiner Meinung
nach die grof3ten Herausforderungen im Vertrieb in
diesem Jahr?

Thomas: Die aktuellen Marktbedingungen sind
anspruchsvoll - steigende Kundenanforderungen,
wirtschaftliche Unsicherheiten und ein intensiver
Wettbewerb fordern sowohl uns als auch unsere Kun-
den. Das abrupte Ende der Férderaktion ,Raus aus Ol
und Gas” im letzten Jahr ist ein Unsicherheitsfaktor:
Hier bleibt abzuwarten, in welchem Umfang die ein-
gereichten Heizungssanierungen tatsachlich umge-
setzt werden. Das erschwert logischerweise auch die
Planbarkeit im Grofihandel.

Gleichzeitig bietet die aktuelle Marktdynamik aber
auch Chancen. Die Zinslandschaft stabilisiert sich
langsam, auch wenn das Niveau voraussichtlich liber
Jjenem vor COVID bleiben wird. Ein positiver Impuls
konnte durch das Auslaufen der KIM-Verordnung Mitte
2025 entstehen, da dies Bauinvestitionen beglinstigen
kénnte. Insgesamt rechne ich mit einer stabilen Seit-
wértsbewegung des Marktes im Vergleich zum Vorjahr.

Wer jedoch jetzt die richtigen Weichen stellt, kann lang-
fristig gestarkt aus dieser Phase hervorgehen. Mein
Fokus liegt darauf, unser Vertriebsteam bestmdglich
zu unterstiitzen, um noch ndher an unseren Kunden zu
sein und schnelle, praxisnahe Lésungen anbieten zu
kdnnen.

Welche konkreten Mafinahmen setzt Du, um den
Vertrieb optimal aufzustellen? Wie willst Du die
SHT OST in diesem Umfeld weiterentwickeln?

Thomas: Als Marktfihrer tragen wir eine grof3e Ver-
antwortung gegeniiber unseren Kunden, die sich auf
unsere Services verlassen. Zum Gliick kann ich auf

ein exzellent eingespieltes Team bauen, das tagtag-
lich Hochstleistungen erbringt - sei es unser starker
Telefonverkauf oder unsere 17 Auflendienstmitarbeiter,
die in Wien, Niederésterreich und dem Burgenland fiir
unsere Kunden unterwegs sind.

Mein Zielist es, unsere Stdrken gezielt auszubauen
und die Kundenbindung weiter zu vertiefen. Dadurch
kénnen wir unsere Vertriebsstrategie noch praziser
an die Marktanforderungen anpassen und die unter-
schiedlichen Bediirfnisse unserer Kunden optimal
erfiillen. Dabei setze ich auf effiziente interne Pro-
zesse, ein Hdchstmali an Servicequalitat, intensive
Schulungen fir unser Team sowie eine enge Zusam-
menarbeit mit anderen Unternehmensbereichen und
externen Partnern.

Was motiviert Dich persénlich an dieser Aufgabe?

Thomas: Vertrieb ist fiir mich weit mehr als der
Abschluss eines Geschéfts - es geht darum, Ver-
trauen aufzubauen, nachhaltige Partnerschaften zu
entwickeln und gemeinsam mit unseren Kunden zu
wachsen. Dafir missen viele interne Prozesse wie
ein prdzises Uhrwerk ineinandergreifen: Jedes Rad-
chen erfiillt eine wichtige Aufgabe, und selbst kleine
Anpassungen kénnen grofie Auswirkungen haben.

Besonders fasziniert mich die Dynamik dieser Branche.
Unser Erfolg hangt mafigeblich vom optimalen Zusam-
menspiel zwischen Industrie, Grofihandel und Kunden
ab. Ein starkes Netzwerk und eine enge Zusammen-
arbeit im gesamten Team sind daher entscheidende
Faktoren fiir nachhaltiges Wachstum.

Erfolgreicher SHT OST Adventmarkt:
Ein Winterwunderland fiir die Sinne

Der SHT OST Adventmarkt 2024 war auch in die-
sem Jahr ein voller Erfolg - mit rund 650 Gasten
wurde ein neuer Besucherrekord aufgestellt!

Unser Bad & Energie Schauraum im 21. Bezirk
verwandelte sich wieder in ein festliches Winter-
wunderland. Die Besucher genossen nicht nur die
stimmungsvolle Atmosphare, sondern auch kuli-
narische Kostlichkeiten: Punsch, Maroni und Brat-
kartoffeln, gesponsert von Bosch, sowie leckere
Snacks aus dem von Uponor gesponserten Food-
truck verwohnten die Gaumen. Musikalische High-
lights sorgten fiir besondere Gansehautmomente.
Ein DJ, begleitet von einer Saxophonistin und einem

Steckbrief

Thomas Waldbauer

Ein SHT-Eigenbauspieler mit tiefem
Branchen-Know-how

Thomas Waldbauer ist ein erfahrener Experte in der
Vertriebs- und Logistiksteuerung der SHT und hat sich
Uber die Jahre zu einer zentralen Fihrungskraft im
Unternehmen entwickelt. Seine Karriere begann 2014,
als er parallel zu seinem berufsbegleitenden Studium
als Trainee ins Unternehmen einstieg und samtliche
Abteilungen durchlief. Diese umfassende Ausbildung
legte den Grundstein flir seine langjahrige Fiihrungs-
verantwortung innerhalb der SHT.

Nach seiner Zeit als Logistikleiter am Standort
Perchtoldsdorf (bernahm er die Position des Ver-
triebstechnikleiters fiir ganz Osterreich. In dieser
Rolle war er in den vergangenen fiinf Jahren maf-
geblich fir verkaufsfordernde MafBnahmen verant-
wortlich - von Produkteinfiihrungen tiber Pricing und
Aktionen bis hin zu Schulungen. Dabei arbeitete er eng
mit den Fihrungskraften der SHT sowie den Indus-
triepartnern zusammen und baute ein tiefgehendes
Know-how in der strategischen Weiterentwicklung
des Vertriebs auf.

Als echter ,Eigenbauspieler” bringt Thomas Wald-
bauer nicht nur umfassendes Wissen lber interne
Strukturen und Ablaufe mit, sondern auch ein tiefes
Verstandnis fir die Bedlirfnisse der Kunden und Indus-
triepartner. Mit dieser Erfahrung und seiner strategi-
schen Weitsicht setzt er weiterhin auf innovative Mal3-
nahmen, um den Vertrieb der SHT OST erfolgreich in
die Zukunft zu fihren.

Sanger, setzte den festlichen Rahmen und brachte
den Abend zum Strahlen. Natiirlich durfte auch das
Christkind nicht fehlen, das mit kleinen Uberra-
schungen die Augen unserer Gaste erleuchtete.

Mit liber 60 Industriepartnern - ein weiterer
Rekord — wurde der Adventmarkt zu einer beein-
druckenden Prasentation der Branche. Besonders
der ,Frauenthal Handel Gruppe”-Corner mit den
Marken ALVA und PASSION fand grof3en Anklang
und begeisterte die Besucher.

Wir freuen uns schon auf einen weiteren
Adventmarkt voller Highlights in diesem Jahr!

© Sabine Klimpt
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Stressfrei, verpackungsfrei, pfandfrei:
Die GROHE Blue Wassersysteme

Das flachendeckende Pfandsystem, das Anfang des Jahres eingefuhrt wurde, ist ein bedeutender Schritt

hin zu weniger Verpackungsmiill und mehr Umweltschutz in Osterreich. GROHE Blue Wassersysteme lassen
Verpackungsmull gar nicht erst entstehen. Sie bieten gleichzeitig Komfort und Nachhaltigkeit — ganz ohne
Pfand. Die Wassersysteme liefern prickelndes Trinkwasser auf Knopfdruck.

Die Vorteile auf einen Blick:

1. Verpackungsfreie Alternative:
Mit den GROHE Blue Wassersystemen entfallt der Kauf
von Einweg- und Mehrwegwasserflaschen.

2. Frisch gefiltertes Wasser:
Die integrierte Filtertechnologie sorgt fur ausgezeichnete
Wasserqualitat direkt aus der Leitung.

3. Prickelnd nach Wunsch:

Die integrierte CO,-Kartusche ermoglicht es, auf Knopf-
druck zwischen stillem, medium oder prickelndem Wasser
zu wahlen — ganz nach personlichem Geschmack.

4. Weniger Kosten, Aufwand und Umweltbelastung:
Durch den Verzicht auf abgefulltes Wasser sparen Kunden
Geld. Aufderdem mussen keine Flaschen mehr produziert,

© SHT

transportiert und entsorgt werden — das spart Zeit und
schont durch verringerte CO,-Emissionen die Umwelt.

5. Geld zuriick:

Seit dem 1. Februar gibt es eine Cashback-Aktion zur
GROHE Blue. Nach der Installation reichen Endkunden
den Kaufbeleg ein und erhalten bis zu 150 Euro zurtck.
Mehr dazu hier: blue.grohe.at.

,- - C Diirfen wir vorstellen — IThr SHT-Team )

Mathias Rene
Eichinger
Innendienst Vertrieb

Wie lange bist du schon im

Unternehmen?
Seit 01.02.2025

Beruflicher Hintergrund

Wie unterstiitzt du unsere Kunden in deinem Job?

Ich unterstiitze unsere Kunden, indem ich ihren tdglichen Bedarf
abwickle und gleichzeitig an ldngeren Prozessen wie Projekten
arbeite. Dabei sorge ich dafiir, dass alle Schritte effizient und ziel-
gerichtet umgesetzt werden, um die gewtiinschten Ergebnisse zu
erzielen.

Was gefallt dir besonders an deiner Tatigkeit und der SHT?
Besonders gefallen mir die sozialen Kontakte, die Kompetenz, die
in meiner Arbeit erforderlich ist, sowie die strukturierte Heran-
gehensweise. Dartiber hinaus schétze ich den gemeinsamen Spal3
bei der Arbeit und das gute Miteinander im Team.

Was macht dir besonders Spafi an der Zusammenarbeit mit
unseren Kunden?

Am meisten freue ich mich iber die tidglichen neuen Herausfor-
derungen, die ich gemeinsam mit den Kunden bewéltigen kann.
Es motiviert mich, gemeinsam mit den Kunden zu wachsen und
Lésungen zu finden, die ihnen wirklich weiterhelfen.

OBEROSTERREICH
Personliches

Welche 3 Worte beschreiben dich am besten?
Ehrgeizig - Sportlich - Charmant/Frech

Was machst du gerne in deiner Freizeit? Hast du ein besonderes
Hobby oder eine Leidenschaft?

Ich verbringe gerne Zeit mit meinen Freunden, besuche Festivals
und fahre Motorrad. Auflerdem gehe ich regelméfig ins Fitnessstu-
dio, um mich fit und gesund zu halten.

Gibt es ein lustiges oder besonderes Erlebnis aus der
Zusammenarbeit mit einem Kunden?

Ein besonders unvergessliches Erlebnis war die Werksreise nach
Italien, bei der wir viele interessante Einblicke gewonnen haben und
gleichzeitig viel Spaf3 hatten. Auch die Werksreisen nach Prag und
das Event ,Lask - Liverpool” waren besondere Héhepunkte, die mir
in Erinnerung bleiben werden.

Hast du ein Motto oder ein Lieblingszitat, das dich inspiriert?
.Nur wer selbst brennt, kann das Feuer in anderen entfachen.”
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Neuer Standort SHT
fiir SHT Salzburg -

Wir sind umgezogen!

Seit dem 16. Dezember 2024 finden Sie uns in Neben unserem neuen Standort erweitern wir
unserem neuen, modernen Biro in der Vilnius- auch unseren Bad & Energie Schauraums in Wals,
strafle 13. Mit viel Teamgeist haben wir gepackt, Bundesstrafle 35, um lhnen noch mehr Inspiration
gesiedelt und eingerichtet - und unseren Einstand fur Ihr Traumbad zu bieten.

gebiihrend gefeiert.

© SHT

SHT Salzburg

Biiro
Vilniusstrafle 13
5020 Salzburg

Tel.:  +4359696-50
Fax:  +4359696-5-90
E-Mail: salzburg.info@sht-gruppe.at

Schauraum:

Bad & Energie - Baderparadies Wals
BundesstrafBe 35

5071 Wals

Tel.:  +4350780 3550
E-Mail: wals(dbadundenergie.at

© SHT
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Beruflicher Hintergrund Personliches
Wie unterstiitzt du unsere Kunden in deinem Job? Welche 3 Worte beschreiben dich am besten?
Ich lege grofien Wert darauf, unseren Kunden ein sorgfaltig Ruhiger, ausgeglichener Charakter, freundlich, hilfsbereit
ausgearbeitetes und zeitnahes Angebot bereitzustellen. So stelle
ich sicher, dass sie schnell und zuverléssig die beste Ldsung fiir Was machst du gerne in deiner Freizeit? Hast du ein besonderes
ihre Anforderungen erhalten. Hobby oder eine Leidenschaft?

In meiner Freizeit widme ich mich mit grof3er Begeisterung dem

Was gefallt dir besonders an deiner Tatigkeit und der SHT? Gartenbau, insbesondere alten Apfelsorten. AuBlerdem bin ich lei-
Ich schatze besonders die starke Kollegialitat innerhalb der denschaftlicher Ganzjahresschwimmer im See.
Betriebsmannschaft Salzburg - hier unterstiitzen sich alle
gegenseitig. Gibt es ein lustiges oder besonderes Erlebnis aus der

Zusammenarbeit mit einem Kunden?
An meiner Tatigkeit gefallt mir vor allem der direkte Austausch mit  Aus den vergangenen 22 Jahren gédbe es so manche Geschichte zu
unseren Kunden und Industriepartnern. Der persénliche Kontakt erzdhlen! Allerdings bleiben manche Erlebnisse einfach schéne
und die individuelle Beratung machen meinen Job besonders Erinnerungen :-]
spannend und abwechslungsreich.

© SHT

Andreas Schmolz

Hast du ein Motto oder ein Lieblingszitat, das dich inspiriert?

Was macht dir besonders Spal3 an der Zusammenarbeit mit . Zeit hat man nicht, die nimmt man sich einfach Kalkulation Heizung,
unseren Kunden? - fiir das, was einem wirklich wichtig ist.” Betriebsrat SHT Salzburg und
An meiner Téatigkeit gefallt mir vor allem der direkte Austausch Zentralbetriebsrat

mit unseren Kunden und Industriepartnern. Der persénliche Kon- Wie lange bist du schon im
takt und die individuelle Beratung machen meinen Job besonders Unternehmen?

spannend und abwechslungsreich. T



© SHT

APRIL /2025

,——-(:Dﬁﬂbnvﬂrvmﬁmﬂen—lhrSHTJémn:)

Martin Kohl

AuBlendienstleiter

Wie lange bist du schon im

Beruflicher Hintergrund

Wie unterstiitzt du unsere Kunden in
deinem Job?

Ein wichtiger Aspekt meiner Arbeit ist die
offene und zielgerichtete Kommunikation
mit unseren Kunden. Ich lege grofien
Wert darauf, ihre Bediirfnisse genau zu
verstehen, um ihnen mafigeschneiderte
Lésungen anbieten zu kdnnen.
RegelméfBige Besuche und das Einholen
von Feedback sind fiir mich essenzielle
Bestandteile, um sicherzustellen, dass wir
ihre Erwartungen stets erfiillen.

Was gefallt dir besonders an deiner
Tatigkeit und der SHT?

Die Vielfalt der Aufgaben bereichert mich
taglich. Besonders schétze ich die Mdg-
lichkeit, meine Mitarbeiter zu fiihren und
zZu untersttitzen, und es ist eine Freude zu

Die direkte Interaktion mit unseren Kun-
den empfinde ich als sehr bereichernd,
und die gemeinsamen Erfolge mit meinen
Kollegen motivieren mich immer wieder.
Zudem ermdglichen mir die wertvollen
Einblicke in die Branche, friihzeitig neue
Trends zu erkennen.

Was macht dir besonders Spafi an der
Zusammenarbeit mit unseren Kunden?
Die enge Zusammenarbeit mit unseren
Kunden sorgt fir ein starkes Gemein-
schaftsgefiihl, was die Motivation fordert,
gemeinsam auf ein Ziel hinzuarbeiten und
Erfolge zu feiern. Die Vielzahl an Perspek-
tiven, die wir durch den Austausch gewin-
nen, regt kreative Losungen und neue
Ansétze an. Ich geniefie es auch, mein Wis-
sen und meine Fahigkeiten zu teilen, und

AUS DEN REGIONEN
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Personliches

Welche 3 Worte beschreiben dich am
besten?

Hilfsbereit - Verantwortungsbewusst
- Wertschéatzend

Was machst du gerne in deiner Freizeit?
Hast du ein besonderes Hobby oder eine
Leidenschaft?

In meiner Freizeit reise ich gerne und entde-
cke neue Orte. Auch koche ich leidenschaft-
lich gern. Zudem begeistere ich mich fiir
.soft” Downhill, was fiir mich eine perfekte
Mischung aus Abenteuer und Naturerlebnis
darstellt.

Gibt es ein lustiges oder besonderes
Erlebnis aus der Zusammenarbeit mit
einem Kunden?

[Lachen] ...

SHT - -

Unternehmen? . . iy o L -
. sehen, wie sie wachsen und ihre Fahigkei- besonders schétze ich die tiefgriindigen

Seit September 2022 . . L . : . .
| ten stetig verbessern. Gespréche, die wir fiihren kénnen. Hast du ein Motto oder ein Lieblingszitat,
| das dich inspiriert?
I . Time waits for no one.”
1
N /

B GEBERIT

Der neue Duofix
Herzstlick des Geberit WC-Systems

Die neue Generation des Sanitarklassikers von Geberit bietet
eine noch bessere und schnellere Montage sowie eine flexible
Anpassung an die Bausituation.

Neue Montagevorteile am Duofix Installationselement sorgen ab Mai 2025 fir
mehr Flexibilitat bei unterschiedlichen Installationssituationen.

Der neue Duofix lasst sich einfacher, flexibler und sicherer montieren. In
engen Bausituationen beispielsweise ermdglichen ausziehbare Laschen die
seitliche Standerbefestigung mit einem Akku-Schrauber. Eine alternative
Montageposition fir Wandanker bietet zusatzliche Moglichkeiten fur die
Befestigung des Duofix Elements an der Riickwand. Fir eine spannungsfreie
Montage kann die Befestigung des Abgangsbogens stufenlos und ohne
Werkzeug in die richtige Position gebracht werden.

Besser im WC-System

Der neue Duofix bildet zusammen mit den TurboFlush WC-Keramiken und
den Sigma Betatigungsplatten das Geberit WC-System. Neben den vielen
Montagevorteilen sorgt die verbesserte Hydraulik des Spiilkastens mit neuem
Fill- und Spilventil fir einen effizienten und flisterleisen Spilvorgang.

MEHR INFORMATION:
www.geberit.at/duofix

Herzstlck des WC-Systems:

Der neue Geberit Duofix

© Geberit
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dauerhafter Schutz!

Johann Thier berichtet: Als Verkaufsleiter der SHT
Steiermark habe ich das DHTECO Entkalkungsgerat
nicht nur beruflich, sondern auch privat getestet und
war von der Effektivitat beeindruckt. Eine schnelle
und einfache Installation sowie die Wirkung des Pro-

dukts zur Entfernung des Kalksteins in Rohrleitungen,
Warmwasserboiler, Waschmaschine usw. hat mich tberzeugt.

\ Y

Nach ca. 3 Monaten seit der Installation merke ich durchaus ein

Ausspilen der Kalkablagerungen. Auch die Reinigung der Armaturen und der

i Badkeramik gestaltet sich leichter als vorher und ein weiterer Vorteil ist, dass
alle gesunden Mineralien im Trinkwasser bleiben und auch keine Substanzen

AUS DEN REGIONEN

DHTECO Entkalkungsgerat

Effektive Entfernung von Kalkstein und

Technische Daten

DHTECO-Standardgerat:

Optimaler Durchflussbereich:
300 l/h bis 600 L/h

Maximale Temperatur im Gerat: 80 °C
Gerategewicht: 1,41 kg
Lange: 300 mm

Maximaler Durchmesser: 50 mm

, - - - C Diirfen wir vorstellen — Thr SHT-Team )

hinzugefligt werden.

Beruflicher Hintergrund

Wie unterstiitzt du unsere Kunden in deinem Job?

Ich bin das organisatorische Herzstiick zwischen unserem Auf3en-
dienst und unseren Kunden - immer einen Schritt voraus, damit
alles reibungslos (duft. Meine Mission? Den Aufiendienst optimal
unterstitzen, damit er sich voll und ganz auf unsere Kunden kon-
zentrieren kann. Ob mafigeschneiderte Marketing- und Vertriebs-
materialien oder die Planung von Reisen und Veranstaltungen - ich
sorge dafir, dass aus Konzepten echte Erlebnisse werden. Beson-
ders Events sind fiir mich weit mehr als reine Termine: Sie sind die
perfekte Gelegenheit, um Menschen zu vernetzen, Beziehungen zu
stdrken und unvergessliche Erinnerungen zu schaffen. Wenn ein
Kunde nach einer Veranstaltung mit neuen Impulsen und einem
L&cheln nach Hause geht, weil3 ich: Mission erfiillt!

Was geféllt dir besonders an deiner Tatigkeit und der SHT?

Die perfekte Mischung aus Strategie und Kreativitt! Zahlen,
Daten, Fakten - ja, das gehéort dazu. Aber erst durch kreatives
Feintuning entstehen daraus einzigartige Konzepte. Jede Reise,
jedes Event beginnt mit einer Frage: Was begeistert unsere Kun-
den wirklich? Die Antwort darauf ist mein Antrieb - denn genau
hier beginnt der kreative Prozess, bei dem ich mafigeschneiderte
Erlebnisse entwickle, die in Erinnerung bleiben. Diese Mischung
aus analytischem Denken und kreativer Freiheit macht meinen Job
so abwechslungsreich - und genau das macht ihn fir mich perfekt!

Was macht dir besonders Spafi an der Zusammenarbeit mit
unseren Kunden?

Das schonste Feedback ist ein begeistertes ,Wow, das war grof3ar-
tig!” nach einer Veranstaltung oder Reise. Zu sehen, dass wir nicht
nur organisiert, sondern wirklich begeistert haben, ist fiir mich
das grofite Erfolgserlebnis. Denn am Ende geht es nicht um Zah-
len oder Konzepte — es geht um echte Erlebnisse, die in Erinnerung
bleiben. Diese Momente sind der Grund, warum ich meinen Job
liebe!

Personliches

Welche 3 Worte beschreiben dich am besten?
Abenteuerlustig - Kreativ - Zielstrebig

Was machst du gerne in deiner Freizeit? Hast du ein besonderes
Hobby oder eine Leidenschaft?

Meine Freizeit ist genauso vielseitig wie mein Job! Ich liebe es, mich
in spannende Thriller und Horrorgeschichten zu vertiefen - sei es als
Roman, Comic oder Manga. Videospiele bieten mir die perfekte Még-
lichkeit, in andere Welten einzutauchen und neue Herausforderun-
gen zu meistern. Wenn ich abschalten will, genief3e ich Serien und
Filme oder probiere in der Kiiche neue Rezepte aus. Auch Weinver-
kostungen faszinieren mich - die Aromen, die Geschichten dahinter,
einfach spannend! Und dann ist da noch das Tanzen - fiir mich der
perfekte Ausgleich, um Energie zu tanken und kreativ zu sein. Wenn
ich den Kopf freibekommen mdochte, schnappe ich mir meine Wan-
derschuhe und entdecke malerische Naturpfade oder auflergewéhn-
liche Hotels mit ganz besonderem Charme.

Gibt es ein lustiges oder besonderes Erlebnis aus der
Zusammenarbeit mit einem Kunden?

Oh ja! Ein Anruf, den ich nie vergessen werde: Eine Kundin meldete
sich - voller Vorfreude, fast schon euphorisch - und rief begeistert:
.Endlich! Endlich findet der SHT OST Adventmarkt wieder statt!” Fiir
sie war es nicht einfach nur eine Veranstaltung, sondern das High-
light des Jahres, das sie wahrend der Pandemie so sehr vermisst
hatte. In diesem Moment wurde mir klar, wie viel meine Arbeit fiir
die Kunden bedeutet. Es geht nicht nur um Events - es geht darum,
Erinnerungen zu schaffen, die wirklich etwas bedeuten.

Hast du ein Motto oder ein Lieblingszitat, das dich inspiriert?
~Erfolg ist das Ergebnis von kleinen, konstanten Fortschritten.”

Dieses Zitat begleitet mich taglich - beruflich wie privat. Es
erinnert mich daran, dass nicht die grof3en, schnellen Erfolge
entscheidend sind, sondern die kleinen Schritte, die uns stetig
unserem Ziel ndherbringen.

Gewindeanschluss: Rohrauf3en-
gewinde DN 20 (3/4") [DIN 1SO 228/1)

e Rohrauflendurchmesser: 26,9 mm

SHT

REGION OST

Janine Dorfinger,
BSc

Vertriebskoordination /
Marketing Region OST

Wie lange bist du schon im

Unternehmen?

Seit 01.01.2022 - also mittler-

weile stolze 3 Jahre!

© Sabine Klimpt
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Die Sonne
schickt keine Rechnung

Wie schon in den letzten Geschaftsjahren war auch 2024 das Thema Photovoltaik ein wesentlicher Bestandteil unseres Erfolgs.
Im Vergleich zu den vergangenen Jahren ist jedoch das Thema Speicher noch starker in den Fokus geriickt.

SHT

KARNTEN

In enger Zusammenarbeit mit unseren Industrie-
partnern haben wir auch dieses Jahr wieder viele
spannende Projekte in ganz Karnten erfolgreich
umgesetzt. Vom ersten Kontakt mit dem Endver-
braucher vor Ort, Uber die detaillierte Planung

und Angebotserstellung bis hin zur Unterstiitzung
bei Forderungsanfragen tibernehmen die Auf3en-
dienstmitarbeiter - insbesondere unser PV-Spezi-
alist Andreas Haas - samtliche Aufgaben zur volls-
ten Zufriedenheit unserer Kunden.

Auch die exzellente Lieferqualitat unserer Logis-
tik tragt dazu bei, dass wir jedes Jahr immer mehr
zufriedene Kunden mit hochwertigen Solaranlagen
versorgen.

© Sabine Klimpt

Im Folgenden finden Sie zwei kiirzlich umgesetzte Projekte, die einen Einblick in unsere Arbeit geben:

PV Projekt 1
Aufstellungsort: Villach

8,2 kW Anlage von Huawei

Flachdachfolie ohne Durchdringung der Dachhaut

Ost-West Aufstanderung von Novotegra
Ballast mit Betonrandleisten

PV Projekt 2

Aufstellungsort: Landskron
e 12,5 kW Anlage von Huawei mit 10 kWh Speicher

e Ziegeldach, Ost-West Ausrichtung

e Befestigung mit Aerocompact Dachhaken und
Abdeckblech als Ziegelersatz

Wir freuen uns darauf, auch weiterhin mit innovativen Lésungen zur Energiewende beizutragen
und unseren Kunden mafigeschneiderte Photovoltaikanlagen zu bieten.

- - ( Diirfen wir vorstellen — Thr SHT-Team ) —————————————————————————— SHT -———

I N

I KARNTEN
Beruflicher Hintergrund Personliches

Andreas Haas

Vertrieb AuBendienst SHT
Karnten

Wie lange bist du schon im
Unternehmen?

Seit 2008, mit unterschied-
lichen Aufgabenbereichen

Was waren deine bisherigen
Aufgabenbereiche bei SHT?
Ich war von 2008 bis 2011 im
ISZ Abholmarkt Villach im Verkauf und

Triplatstrafe.

Seit dem 01.09.2023 bin ich im Vertrieb
AuBendienst bei SHT Kérnten ttig.

Wie unterstiitzt du unsere Kunden in
deinem Job?
Ich unterstiitze unsere Kunden mit

meinem technischen Know-how, indem

ich Angebote ausarbeite, Beratung
und Verkauf durchfiihre und als erster
Ansprechpartner fir sie da bin. Als
Problemléser stehe ich ihnen bei allen
Herausforderungen zur Seite.

der Beratung, dann von 2011 bis 2023 war
ich ISZ-Leiter im Abholmarkt Klagenfurt

Was gefallt dir besonders an deiner
Tatigkeit und der SHT?

Ich schétze die abwechslungsreichen
Aufgaben, die mir in meiner Tatigkeit bei
der SHT geboten werden. Diese Vielfalt
sorgt dafiir, dass es nie langweilig wird
und ich stets neue Herausforderungen
meistern kann.

Was macht dir besonders Spafi an der
Zusammenarbeit mit unseren Kunden?
Es macht mir besonders Spal3, gemein-
sam mit unseren Kunden Lésungen zu
erarbeiten. Als gelernter Installateur mit
dem Schwerpunkt Photovoltaik kann ich
sie bestméglich betreuen und mit meiner
Expertise eine malBgeschneiderte Ldsung
finden.

Welche 3 Worte beschreiben dich am
besten?

Ich bin hilfsbereit, ehrgeizig und ein
Teamplayer

Was machst du gerne in deiner Freizeit?
Hast du ein besonderes Hobby oder eine
Leidenschaft?

In meiner Freizeit verbringe ich gerne Zeit
mit meiner Familie, gehe klettern und fahre
Motorrad.

Gibt es ein lustiges oder besonderes
Erlebnis aus der Zusammenarbeit mit
einem Kunden?

Hast du ein Motto oder ein Lieblingszitat,
das dich inspiriert?

.Geht nicht - gibt es nicht. Es gibt fir alles

eine Lésung!”
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SHT Adventmarkt
TIROL

Am 28. November 2024 war es endlich wieder so weit: Der
traditionelle SHT Adventmarkt TIROL offnete seine Tiiren und
tauchte den Bad & Energie Schauraum in Innsbruck in eine
festliche Atmosphare.

Der Abend bot die perfekte Gelegenheit, in entspannter, vor-
weihnachtlicher Atmosphare neue Kontakte zu kniipfen und alt-
bekannte Gesichter zu treffen. Kulinarisch wurde mit einem
abwechslungsreichen Flying Buffet fir jeden Geschmack etwas
geboten, wahrend unsere Industriepartner an ihren Standen nicht
nur mit kostlichen Leckereien, sondern auch mit interessanten
Gesprachen lockten.

Die energiegeladene Musik der Live-Band ,The Bannskis” sorgte
fur eine lebendige Stimmung, und viele Gaste lieen sich zum
Tanzen begeistern. Ein besonderes Highlight war die Live-Gravur:
Als kleines Dankeschon erhielt jeder Gast einen individuell gra-
vierten Flachmann oder einen Coffee-to-go-Becher - eine schone
Erinnerung an diesen Adventmarkt.

Wir blicken schon jetzt voller Vorfreude auf den Adventmarkt 2025,
der am 27. November 2025 stattfinden wird.

Ein herzliches Dankeschon an alle, die dabei waren

- es war ein grof3artiger Abend!

AUS DEN REGIONEN

bad &
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BADERPARADIES

MIT UNS KONNEN SIE
IHRE VERKAUFSERFOLGE

MAXIMIEREN.

Wir bieten Inspiration, Beratung und mafigeschneiderte Planung in unseren
Schaurdumen; dsterreichweit fir Sie und Ihre Kunden. Unsere Ausstellungen
sind |hre Ausstellungen. Unsere Berater machen fiir Sie aus Interessenten

loyale Kunden.

UNSER ANGEBOT:

Beratung und Planung vor Ort:

Lassen Sie sich von unseren erfahrenen
Mitarbeitern bei der 3D-Planung lhrer
Bader unterstiitzen.

Baderkojen und Prédsentationsfldachen:
Tauchen Sie ein in echte Baderlebnisse
zum Anfassen und Erleben.

IHRE VORTEILE:

Kein eigener Schauraum nétig: Sparen
Sie Ressourcen und Kosten - nutzen Sie
unsere Schaurdume und spezialisierten
Mitarbeiter.

Klassiker, Trends und Neuheiten:
Unsere Schaurdume sind immer
up-to-date und zeigen Klassiker,

aktuelle Trends und Neuheiten.
Wir kommen zu lhnen:
Unsere AuBendienstmitarbeiter
besuchen Sie gerne - ideal fur
Termine nach lhren Wiinschen.

Keine teure Planungssoftware: Vermeiden
Sie hohe Lizenzkosten - wir bieten Ihnen
unsere Expertise gratis.

badundenergie.at

© Bilder: Lucie Halajova/ luciehalajova.com

s - ( Diirfen wir vorstellen — IThr SHT-Team ) ——————————————————————————

Beruflicher Hintergrund Personliches

Welche 3 Worte beschreiben dich am besten?
Piinktlich - Verladsslich - Humorvoll

Wie unterstiitzt du unsere Kunden in deinem Job?

Ich unterstiitze unsere Kunden, indem ich schnelle Losungen
finde. Dadurch ist der Kunde rasch zufrieden, und ich kann ihm
gleichzeitig eine Last abnehmen. Was machst du gerne in deiner Freizeit? Hast du ein besonderes
Hobby oder eine Leidenschaft?

In meiner Freizeit bin ich gerne in den Bergen - ob mit dem Rad, zu

FuB3, auf Skiern oder auf einem Klettersteig.

Was gefallt dir besonders an deiner Tatigkeit und der SHT?
Besonders gefallt mir die Arbeit mit Menschen und der
persénliche Kontakt zu den Kunden.

Gibt es ein lustiges oder besonderes Erlebnis aus der
Zusammenarbeit mit einem Kunden?

Es gibt oft lustige Erlebnisse. Besonders lustig und ein tolles Erleb-
nis war die Zeit mit den Kunden auf unserer Expo in Wien.

Was macht dir besonders Spal3 an der Zusammenarbeit mit
unseren Kunden?

Es bereitet mir Freude, mit den Kunden auf Augenhdhe gute
Gespréche zu fiihren sowie Verhandlungen und Geschéfte
abzuschlieflen.

© Sabine Klimpt B

Hast du ein Motto oder ein Lieblingszitat, das dich inspiriert?
.Mit jeder Tiir, die zufallt,
offnet sich irgendwo eine andere.”

Andreas Siller
AuBendienst SHT Tirol

Wie lange bist du schon im
Unternehmen?
s Seit Jdnner 2023
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Photovoltaik:

IM FOKUS: PHOTOVOLTAIK

Marktentwicklung in Osterreich

Die Photovoltaikbranche boomt! Immer mehr Haushalte und Unternehmen setzen auf Solarstrom. Die steigenden Energiepreise, das wach-
sende Bewusstsein fir Nachhaltigkeit und nicht zuletzt die attraktiven Forderungen in den letzten Jahren trieben den Boom voran. Doch wie
entwickelt sich der Markt konkret in Osterreich? Welche Trends sollten Installateure auf dem Schirm haben?

Ein Blick auf aktuelle Zahlen und Entwicklungen gibt Aufschluss.

Photovoltaik-Wachstum in Zahlen:

Laut dem Bundesverband Photovoltaic Austria wurden
2023 in Osterreich rund 2,5 Gigawatt (GW) an neuer Photo-
voltaikleistung installiert — ein neuer Rekord! Damit wuchs
die Gesamtleistung auf knapp 6 GW. Der Trend setzt sich
fort: Bis 2030 soll die Kapazitat laut der Regierung auf

13 GW ausgebaut werden, um die Klimaziele zu erreichen.

Besonders stark ist die Nachfrage im privaten Wohnbau,
aber auch Gewerbebetriebe setzen zunehmend auf eigene
PV-Anlagen zur Senkung ihrer Energiekosten. Zudem
gewinnt die Agri-Photovoltaik (Kombination von Landwirt-
schaft und PV) an Bedeutung.

Trends und Entwicklungen:

Speichertechnologie im Aufwind

Die Kombination aus PV-Anlagen und Batteriespeichern
wird immer beliebter. 2023 wurden bereits rund 40 % der
neuen Anlagen mit einem Speicher ausgestattet. Instal-
lateure sollten sich daher auf moderne Speicherlosungen
spezialisieren.

© gettyimages | ArtistGNDphotography

Netzkapazititen und Smart Grids

Mit dem rasanten Ausbau der PV-Technologie entstehen Herausforderungen fir
die Stromnetze. Intelligente Steuerungssysteme, Lastmanagement und innovative
Netzdienstleistungen sind gefragter denn je.

Plug-and-Play-Solarlésungen

Balkonkraftwerke und steckerfertige Solarsysteme erleben einen Boom. Zwar sind
diese Systeme meist klein, dennoch erdffnen sie neue Markte und konnen ein Ein-
stiegspunkt fir grof3ere PV-Losungen sein.

Forderungen treiben den Markt an

Die .. EAG-Investitionsférderung” sowie verschiedene regionale Programme sorgen
dafir, dass sich Photovoltaik schneller amortisiert.

Installateure sollten ihre Kunden aktiv tiber Forderméglichkeiten informieren.

INFORMATIONEN ZU
EAG-INVESTITIONSFORDERUNGEN:
www.eag-abwicklungsstelle.at/

@ Wussten Sie, dass...

Chancen fiir Installateure

Angesichts der steigenden Nachfrage nach Photovoltaik ergeben sich lukrative
Moglichkeiten fir Installateure:

* Spezialisierung auf Speichertechnik
* Erweiterung des Angebots um intelligente Steuerungssysteme
* Beratung zu Férderungen als Zusatzleistung

* Partnerschaften mit Landwirten fir Agri-Photovoltaik-Projekte

Die Photovoltaikbranche in Osterreich wichst rasant und bietet Installateuren
enorme Chancen. Wer sich frihzeitig mit Trends wie Speichertechnik, intelligenten
Netzen und Agri-PV beschaftigt, kann sich langfristig Wettbewerbsvorteile sichern.
Jetztist der ideale Zeitpunkt, um das eigene Portfolio zu erweitern und von der
Energiewende zu profitieren!

Druckfrisch
eingetroffen!

...die derzeit groBte Solarstromanlage der

Welt in Indien steht?

Der Solarpark Bhadla in Rajasthan hat eine
Flache von etwa 57 Quadratkilometern und eine
Leistung von rund 2,2 Gigawatt. Der Bhadla-
Solarpark versorgt Millionen von Haushalten
mit sauberem Strom und ist ein Symbol fir
Indiens ambitionierte Energiewende.

...China weltweit fiihrend in der Produktion

von Photovoltaik-Modulen ist?
Uber 70 % der weltweit produzierten
Module stammen von dort.

...dass das erste Gebdaude mit einer

integrierten Photovoltaikanlage
bereits 1979 in den USA gebaut
wurde?

Im Jahr 1979 lie der damalige
US-Prasident Jimmy Carter 32
Solarthermie-Kollektoren auf dem Dach
des Weiflen Hauses installieren. Diese
dienten jedoch nicht der Stromerzeugung,
sondern der Erwarmung von Wasser

fur die Kantine des Weiflen Hauses.

Jetzt den neuen
Photovoltaik-Katalog
anfordern!
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Die Forderung von Photovoltaikanlagen in Osterreich hat sich im Jahr 2025 weiterentwickelt, mit neuen und attraktiven Program-
men, die sowohl private Haushalte als auch Unternehmen unterstiitzen sollen, in erneuerbare Energien zu investieren. Im Rahmen des
Erneuerbaren-Ausbau-Gesetzes sowie regionaler Forderprogramme in den einzelnen Bundeslandern wurden wesentliche Verbesse-
rungen und Erleichterungen eingefiihrt. Hier eine Zusammenfassung der wichtigsten Fordermafinahmen.

Das EAG bildet die Grundlage fiir den Ausbau erneuer-
barer Energien in Osterreich und umfasst Férderun-
gen fur Photovoltaikanlagen und Stromspeicher.

Investitionszuschiisse: Ab 2025 werden fixe Zuschiisse
fur die Installation von Photovoltaikanlagen und Strom-
speichern gewahrt. Private Haushalte und Unterneh-
men kénnen mit einem Zuschuss von bis zu 1.000 Euro
fur Photovoltaikanlagen ab 5 kWp rechnen. Fir Strom-
speicher ab 5 kWh gibt es ebenfalls einen Zuschuss von
1.000 Euro.

© gettyimages | deepbluedyou

In Osterreich ist die Forderung von PV-Anlagen nicht nur
auf Bundesebene geregelt, sondern wird auch in den ein-
zelnen Bundeslandern weiter ausgebaut. Die meisten
Bundeslander bieten zuséatzliche Zuschiisse oder spezi-
elle Programme fiir die Installation von Photovoltaikanla-
gen und Stromspeichern.

Karnten: Seit dem 7. Januar 2025 kdnnen private Haus-
halte und Unternehmen in Karnten eine Forderung fiir die
Installation von Photovoltaikanlagen und Stromspeichern
Uber ein voll digitales System beantragen. Dies erleichtert
den Zugang zu Fordermitteln erheblich.

Wien: In Wien wurden Férderungen fir das Nachristen
von Stromspeichern bei bestehenden Photovoltaikanlagen
eingefiihrt. Neue Fordermoglichkeiten fir 2025 wurden
im Frihjahr eingefiihrt und sind weiterhin verfiigbar,
solange die Mittel nicht aufgebraucht sind.

Oberosterreich und Niederdsterreich: Diese Bundeslan-
der bieten ebenfalls interessante Férdermaglichkeiten,
darunter Zuschisse fir PV-Anlagen und die Installation
von Stromspeichern. In Oberdsterreich gibt es auch For-
derungen fiir sogenannte Mieterstrommodelle, bei denen
Mieter von der Solarstromnutzung profitieren konnen.

Steiermark: In der Steiermark gibt es diverse Pro-
gramme, die von privaten Haushalten bis hin zu landwirt-
schaftlichen Betrieben reichen. Es werden Zuschiisse fiir
den Bau von Photovoltaikanlagen sowie fiir die Installation
von Batteriespeichern gewahrt.

Zusatzlich zu den spezifischen Forderungen fiir PV-An-
lagen und Speicher gibt es in Osterreich auch zahlrei-
che andere finanzielle Anreize, die den Umstieg auf
erneuerbare Energien unterstitzen:

Forderung von Mieterstrommodellen: Diese Form
der Forderung ermoglicht es, dass Strom aus Pho-
tovoltaikanlagen direkt an die Mieter eines Gebau-
des verkauft wird, was den Strompreis fir die Mieter
senkt und gleichzeitig die Betreiber der PV-Anlage
unterstutzt.

Stromspeicherforderung: Die Kombination von Pho-
tovoltaikanlagen mit Stromspeichern wird zunehmend
gefordert. Dies ermoglicht eine effizientere Nutzung
des erzeugten Solarstroms und eine gréf3ere Unabhan-
gigkeit von externen Stromanbietern.

Finanzielle Erleichterungen: Weitere steuerliche Maf3-
nahmen, wie die Mdglichkeit, die Installationskosten
von Photovoltaikanlagen und Stromspeichern steuer-
lich abzusetzen, tragen dazu bei, dass Anfangsinvestiti-
onen fur die Anlagen leichter zu stemmen sind.

Auf diesen Websites finden Sie stets die aktuellsten Informationen zu Fordermaglichkeiten, Antragsbedingungen,

Forderhohen und Fristen.

BMK - Forderungen im Bereich erneuerbare Energien:

Hier finden Sie detaillierte Informationen zu allen Fordermaoglichkeiten
fur PV-Anlagen, Stromspeicher und andere erneuerbare Energien auf

Bundesebene.

Kommunalkredit Public Consulting (KPC) - Umweltférderung im Inland (UFI):

Diese Seite bietet detaillierte Informationen zu den Férdermaoglichkeiten
fur Photovoltaikanlagen und Stromspeicher, insbesondere auf Landes-

und Projektebene.

Bundeslander-spezifische Forderwebsites:
Jedes Bundesland in Osterreich hat eigene Férderprogramme und Websi-
tes, die spezifische Informationen zu Forderungen fir Photovoltaikanlagen

und Stromspeicher bieten. Einige wichtige Websites sind:
Wiener Umweltforderungen

Niederdsterreichische Forderungen
Oberdsterreichische Férderungen
Karntner Forderungen

Steirische Forderungen

Auf diesen Websites finden Sie stets die aktuellsten Informationen zu Fordermoglichkeiten, Antragsbedingungen, Forderhohen und Fristen.

BMK - Forderungen

Kommunalkredit Public
Consulting (KPC)

Niederdsterreichische
Forderungen

Wiener
Umweltforderungen

Oberdsterreichische
Forderungen

Steirische
Forderungen

Karntner
Forderungen


https://www.bmk.gv.at/themen/klima_umwelt/energiewende/erneuerbare/foerderungen.html
https://www.umweltfoerderung.at/
https://www.wien.gv.at/amtshelfer/finanzielles/foerderungen/#umwelt
https://www.noe.gv.at/noe/Gemeindeservice/Foerderungen_aus_dem_Bereich_Umwelt.html
https://www.land-oberoesterreich.gv.at/12846.htm
https://www.ktn.gv.at/Verwaltung/Amt-der-Kaerntner-Landesregierung/Abteilung-10/Foerderungen
https://www.energie.steiermark.at/
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Robuste Zuverlassigkeit

und Belastbarkeit

Zertifiziert flr extreme Belastungen:
- Windlast bis 2400 Pa.

- Schneelast bis 8000 Pa.

Nachhaltigkeit und Effizienz
Hervorragender Temperaturkoeffizient:
Niedrigere Betriebsstrome flhren zu
besserer Leistung auch bei extremen
Temperaturen.

*Alle Details finden Sie auf alva-haustechnik.at

Bifaziale Technologie

Zusatzliche Energiegewinnung

von der Ruckseite der Module

(bis zu 30% mehr Energieausbeute).

Benutzerfreundlichkeit
Vielfaltige Einsatzmdglichkeiten:
Optimiert fir Residential- und
C&l-Markte.

Schneelasttauglich

Die hohe Belastbarkeit von 8000 Pa.
Schneelast macht die Module besonders GEWAHRLE
geeignet flr Gebiete mit starkem Schnee- AUStausch_Ko h ISTUN ,
fall. Diese Eigenschaft garantiert eine s en"bemahnle*
sichere und effiziente Stromerzeugung

auch unter extremen klimatischen

Bedingungen.

MC: ALALPINA30GG Einfach. Sicher. Innovativ.
alva-haustechnik.at
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Sicherheit bei Photovoltaikanlagen: Wichtige Aspekte und Malsnahmen

PV-Anlagen gelten als zuverldssige und nachhaltige Energiequelle. Doch um eine langfristige und sichere Nutzung zu gewahrleisten, sind
bestimmte Sicherheitsvorkehrungen erforderlich. Fehler bei der Planung, Installation oder Wartung konnen zu Schaden oder gar Gefah-
ren fiihren. Dieser Artikel beleuchtet die wichtigsten Sicherheitsaspekte von PV-Anlagen und gibt Empfehlungen zur Risikominimierung.

Brandschutz und elektrische Sicherheit
Obwohl PV-Anlagen selten Brande verursachen, gibt
es Risiken, die durch unsachgemafe Installation
oder mangelhafte Komponenten entstehen kdnnen.
Folgende Mafinahmen helfen, Brandgefahren zu
minimieren:
* Qualitativ hochwertige Komponenten: Zertifi-
zierte Module, Wechselrichter und Verkabelungen
reduzieren das Risiko von Kurzschlissen.

* Fachgerechte Installation: Unsachgemafle Ver-
bindungen oder fehlerhafte Verkabelungen kon-
nen Lichtbogen erzeugen und Brande auslosen.
Die Installation sollte daher nur von geschultem
Fachpersonal durchgefiihrt werden.

* RegelmadfBige Inspektionen: Wartungen und
Sichtprifungen konnen potenzielle Gefahren
frihzeitig erkennen.

Mechanische Sicherheit und

Befestigungssysteme

Die mechanische Sicherheit spielt insbesondere in

wind- und schneereichen Regionen eine entschei-

dende Rolle. Ein unzureichend befestigtes Montage-

system kann zu weitreichenden Schéaden fiihren.

» Statikberechnung: Vor der Installation sollte
geprift werden, ob das Dach die zusétzliche Last
der PV-Module sicher tragen kann.

* Widerstandsfahige Montagesysteme: Hochwer-
tige Befestigungen, die Windlasten und Witte-
rungseinfliissen standhalten, erhohen die Stabili-
tat der Anlage.

* Einhaltung von Normen: Die Montage sollte
gemal geltender Normen und Herstellerangaben
erfolgen, um eine langfristige Betriebssicherheit
zu gewahrleisten.

© gettyimages | Pedro Castellano

Schutz vor Uberspannung und
Blitzschlag

PV-Anlagen sind durch ihre exponierte Lage auf
Dachern besonders anfallig fur Blitzeinschlage und
Uberspannungsschaden.

Blitzschutzkonzept: Eine fachgerechte Erdung
und die Integration der Anlage in das Blitzschutz-
system des Gebaudes sind essenziell.

Uberspannungsschutz: Spezielle Schutzgerate
konnen Spannungsspitzen durch Blitzeinschlage
oder Netzschwankungen ableiten und so Schaden
an Wechselrichtern und Modulen verhindern.

Sicherheit bei Wartung und Betrieb
Sicherheit endet nicht mit der Installation — auch der
laufende Betrieb erfordert regelmafige Kontrollen.
* Wartungsintervalle: PV-Anlagen sollten in fest-
gelegten Abstanden uberprift werden, um Leistungs-
einbuflen oder Schaden friihzeitig zu erkennen.

o Zuganglichkeit: Bei Wartungsarbeiten muss sicherge-
stellt sein, dass sich Fachkrafte sicher auf dem Dach
oder an anderen Anlagenteilen bewegen konnen.

* Schulung des Personals: Betreiber und Wartungs-
personal sollten lber grundlegende Sicherheitsvor-
kehrungen und die richtige Handhabung der Anlage
informiert sein.

Sicherheit bei PV-Anlagen ist eine Kombination aus fachgerechter Installation, hochwertigen Komponenten
und regelmaBiger Wartung. Wer auf geprifte Materialien setzt und Normen sowie Vorschriften einhalt, kann
das Risiko von Schaden oder Unfallen erheblich minimieren.

PV-Systeme richtig dimensionieren — Optimierung von Anlagen

Die richtige Dimensionierung von Photovoltaik-
Systemen ist essenziell, um eine hohe Wirtschaft-
lichkeit und Effizienz sicherzustellen. In Osterreich
gibt es spezifische Anforderungen und Rahmen-
bedingungen, die bei der Planung und Optimierung
einer PV-Anlage beriicksichtigt werden miissen.
Als Installateur ist es wichtig, die wichtigsten Fak-
toren und Best Practices zu kennen und Kunden
fundierte Empfehlungen zu geben.

Standortanalyse und Energiebedarf

Die optimale GroBe einer PV-Anlage hangt von

verschiedenen Faktoren ab:

* Dachausrichtung und Neigung: Siidausrichtun-
gen mit einem Neigungswinkel von 30-35° sind
ideal, aber auch Ost-West-Varianten bieten wirt-
schaftliche Vorteile.

* Regionale Strahlungswerte: In Osterreich vari-
iert die Sonneneinstrahlung je nach Region. In
siidlichen Bundeslandern wie Karnten oder der
Steiermark sind hohere Ertrage zu erwarten als
in nordlichen Gebieten.

* Eigenverbrauchsquote: Eine zu grof3e Anlage
kann wirtschaftlich ineffizient sein, wenn der
Eigenverbrauch nicht optimiert wird. Ziel ist
es, moglichst viel des erzeugten Stroms selbst
zu nutzen.

Dimensionierung von Speichersystemen
Batteriespeicher werden zunehmend wichtiger, um
Eigenverbrauchsquoten zu erhdhen und Netzein-
speisungen zu reduzieren. Installateure sollten
folgende Aspekte beachten:

Speichergrofe an Verbrauch anpassen: Zu grofie
Speicher verursachen unnétige Kosten, wahrend
zu kleine Systeme den Nutzen begrenzen.

Lastprofile analysieren: Tagsiiber hoher Ver-
brauch erfordert eine andere Speicherstrategie
als Haushalte mit primar abendlicher Nutzung.

Netzdienlichkeit beriicksichtigen: Intelligente
Speicherlosungen konnen Netzspitzen reduzieren
und so langfristig zur Netzstabilitat beitragen.

Netzanschluss und Fordermaglichkeiten
Die Netzkapazitat in Osterreich ist nicht iiberall
gleich, weshalb die Anschlussbedingungen gepriift
werden missen. Wichtige Punkte:

Einspeisegrenzen beachten: Abhangig von loka-
len Netzbetreibern kann die maximale Einspei-
seleistung limitiert sein.

Forderungen nutzen: Osterreich bietet auch 2025
attraktive Forderprogramme, sowohl auf Bundes-
als auch auf Landesebene.

Netzvertraglichkeitspriifung: Besonders in land-
lichen Gebieten kann eine vorherige Netzpriifung
notwendig sein, um Engpasse zu vermeiden.

Optimierung der Wirtschaftlichkeit
Eine Uberdimensionierte Anlage bedeutet nicht auto-
matisch hohere Einsparungen. Folgende Maf3nah-
men tragen zur optimalen Wirtschaftlichkeit bei:

* Dynamische Verbrauchsanpassung: Durch
gezielte Steuerung energieintensiver Gerate kann
die Eigenverbrauchsquote gesteigert werden.

* Hochwertige Komponenten einsetzen: Hoch-
wertige Module und Wechselrichter sorgen
fur eine lange Lebensdauer und geringere
Wartungskosten.

* Langfristige Ertragssimulationen durchfiihren:
Mithilfe von professioneller Software lassen sich
Ertrage uber Jahre hinweg prognostizieren und
die Wirtschaftlichkeit berechnen.

Fur Installateure ist es entscheidend, Standort-
bedingungen, Verbrauchsverhalten und Netz-
anschlussmaoglichkeiten genau zu analysieren und
ihre Kunden aktiv zu beraten, um optimale Losungen
zu finden. Eine sorgfaltige Planung unter Berlcksich-
tigung technischer Gegebenheiten und Fordermog-
lichkeiten sichert eine effiziente und wirtschaftliche
Nutzung der Solarenergie. Wer diese Faktoren gezielt
einsetzt, bietet maBgeschneiderte Ldsungen und
ermaglicht eine nachhaltige, kosteneffiziente Strom-
versorgung mit langfristigen Vorteilen fir die Kunden.
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PV MONTAGE
SYSTEME

ALUMERQO ist ein 6sterreichisches Unternehmen.

Wir entwickeln und produzieren in Europa
Photovoltaik Montage-Systeme aus recyceltem

metagreen Aluminium.

+ Einfache und effektive Montage
+ Vormontierte Komponenten
+ Produkte aus recyceltem metagreen Aluminium

+ Die richtige Losung flUr jedes Projekt

SUSTAINABLE
SOLAR
SOLUTIONS
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myNEWS Experten-Talk: Fokusthema Photovoltaik

Im Gesprach: Patrick Pfeiffer

Wie tragen ALUMEROs Losungen und Technologie dazu bei, die
Effizienz und Nachhaltigkeit von Photovoltaikanlagen zu steigern?

Patrick Pfeiffer: Unser Montagesystem ist ein zentraler Bestandteil
von Photovoltaikanlagen und besteht aus hochwertigem und langle-
bigem metagreen Aluminium. metagreen Aluminium besteht zu 80 %
aus recyceltem Aluminium und senkt den Energieverbrauch um bis
zu 95 % und die CO,-Emissionen um bis zu 80 %. Dadurch redu-
zieren wir unseren CO,-Fuflabdruck erheblich und bieten nachhal-
tige Losungen an. Zudem sind unsere Montagesysteme so konzi-
piert, dass sie leicht und schnell zu installieren sind, was sowohl die
Arbeitszeit als auch die Kosten minimiert. Durch unsere optimier-
ten Systeme verbessern wir nicht nur die Langlebigkeit der Anlagen,
sondern tragen aktiv zur Effizienzsteigerung in der PV-Industrie bei.

Welche Rolle spielen Forschung und Entwicklung in lhrem
Unternehmen, und auf welche zukiinftigen Trends oder
Technologien setzen Sie besonders?

Patrick Pfeiffer: Forschung und Entwicklung sind essenziell fiir
unser Unternehmen, um kontinuierlich innovative Lésungen fir die
PV-Industrie zu schaffen. Wir investieren jahrlich in die Entwick-
lung neuer Produkte wie beispielsweise PV-Carports oder solarfold,
ein mobiles PV-System fiir verschiedene Anwendungen. Wir verfol-
gen Zukunftstrends in der Photovoltaik-Industrie, um so immer auf
die aktuellen Bediirfnisse unserer Kunden und Partner eingehen zu
konnen.

Welche Mafinahmen ergreift ALUMERO, um die Produktion
klimaneutral oder ressourcenschonend zu gestalten?

Patrick Pfeiffer: Metagreen ist das Nachhaltigkeitskonzept der ALU-
MERO Gruppe, mit dem wir unseren Beitrag zum Erreichen der Kli-
maziele leisten, unsere Lebensgrundlagen bewahren und Verantwor-
tung fiir nachkommende Generationen iibernehmen. Wir verwenden
recyceltes metagreen Aluminium, wie eingangs erwéhnt, recyceln
aber auch das Filament, welches fiir unsere 3D-Drucke in der Ent-
wicklung verwendet wird. Zudem steigern wir die Effizienz in Biiro
und Produktion durch z. B. LED-Beleuchtung, E-Fahrzeuge oder die

Digitalisierung der Biiroabléufe. Wir setzen uns laufend mit Optimie-
rungsmaglichkeiten auseinander und garantieren mit unserem Code
of Conduct, dass alle Mitarbeiter der ALUMERO Gruppe an einem
Strang ziehen.

Auch innovative PV-Lédsungen wie das Smart PV-Carport oder der
Solar Container solarfold tragen zu unserer Nachhaltigkeitsstrategie
metagreen bei.

Wie bewerten Sie die derzeitigen politischen und regulatorischen
Rahmenbedingungen fiir die Photovoltaik-Industrie, und welche
Anderungen wiirden Sie sich wiinschen?

Patrick Pfeiffer: Die politischen und regulatorischen Rahmenbedin-
gungen fir die Photovoltaik-Industrie sind oft unzureichend, insbe-
sondere beim dringend bendtigten Netzausbau. Um das volle Poten-
zial erneuerbarer Energien zu nutzen, muss die Politik eine stabile
regulatorische Basis schaffen und Investitionen in die Netzinfra-
struktur gezielt vorantreiben. Ohne diese Mal3nahmen drohen Eng-
pdsse und eine ineffiziente Nutzung der erzeugten Solarenergie.
Gleichzeitig setzen wir mit Sunify auf eine digitale Ldsung, um alle
Teilnehmer der Photovoltaikbranche zu verbinden. Dadurch erleich-
tern wir es Kunden, Anbieter zu vergleichen und die besten PV-Lo-
sungen fir ihre Bediirfnisse zu finden. Gleichzeitig unterstiitzen wir
Planer und Professionisten dabei, sich untereinander zu vernetzen.

Welche Markte oder Anwendungen sehen Sie als besonders wachs-
tumsstark fiir die Photovoltaik in den nédchsten fiinf bis zehn Jahren?

Patrick Pfeiffer: Ein enormes Wachstumspotenzial sehen wir in der
Nutzung versiegelter Fldchen, wie Parkplatze, Gewerbegebiete und
Infrastrukturbauten, die bislang ungenutzt bleiben. Zudem gewin-
nen aufstrebende Markte, insbesondere in Osteuropa, zunehmend
an Bedeutung. Der steigende Energiebedarf, sinkende Systemkos-
ten und politische Férdermafinahmen treiben die Expansion in diesen
Regionen voran. Als Unternehmen setzen wir darauf, diese Entwick-
lungen aktiv mit nachhaltigen und wirtschaftlich attraktiven Lésun-
gen zu unterstitzen.

Patrick Pfeiffer
CoCEO

Unternehmen:
ALUMERO Systematic Solutions
GmbH

Die ALUMERO Group ist einer der
fihrenden Produzenten und Sys-
temgeber fir PV-Montagesys-
teme in Europa mit Gber 30 Jahren
Erfahrung. Wir produzieren aus-
schlieflich in unseren Werken in
der EU aus recyceltem metagreen
Aluminium europaischer Herkunft.

www.alumerogroup.eu

© ALUMERO Systematic Solutions GmbH
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Liesa Zhou
Solution Managerin

Unternehmen:
Huawei Technologies Austria

Wir sind ein flihrender Anbieter
nachhaltiger Energielosungen, spe-
zialisiert auf Photovoltaik, Energie-
speicherung und intelligentes Ener-
giemanagement, um CO,-Emissio-
nen zu reduzieren und eine griine

© Huawei Technologies Austria

Petra Reder

Channel Tier 2/Managerin

Unternehmen:
SKE Engineering GmbH

SKE Value Added Partner von
Huawei fir 16 Lander in Europa.

www.ske-solar.at

Zukunft zu fordern.

https://solar.huawei.com/at/

Fehlersuche und Wartung von PV-Anlagen
Wichtige Tipps fiir Installateure

Photovoltaikanlagen sind langlebig und zuverlassig, doch regelmafige Wartung und eine strukturierte Fehlersuche sind essenziell, um eine gleichbleibend
hohe Leistung zu gewahrleisten. Gerade fiir Installateure ist es wichtig, haufige Fehlerquellen zu kennen und vorbeugende MaBnahmen zu ergreifen.

Haufige Fehlerquellen
in PV-Anlagen:

Moduldefekte und Verschmutzung

° Mikrorisse in den Modulen konnen zu Leistungs-
verlusten flihren.

° Verschmutzungen durch Staub, Pollen oder Laub
reduzieren die Effizienz.

e Schneeablagerungen im Winter beeintrachtigen
die Stromproduktion.

Fehler in der Verkabelung

° Locker sitzende Steckverbindungen oder bescha-
digte Kabel fiihren zu Leistungsverlusten.

* Erdungsprobleme kénnen Sicherheitsrisiken
darstellen.

¢ Marderbisse oder andere mechanische Bescha-
digungen treten haufiger auf als vermutet.

Wechselrichterprobleme

* Fehlerhafte Einstellungen oder eine unzurei-
chende Dimensionierung des Wechselrichters
konnen Ertragseinbuf3en verursachen.

« Uberhitzung durch mangelnde Beliiftung
beeinflusst die Lebensdauer.

* Softwarefehler oder Kommunikationsprobleme
mit Monitoring-Systemen kdnnen Warnsignale
unterdricken.

Effektive Wartungstipps fur eine
langlebige PV-Anlage:

RegelmaBige Sicht- und Funktionspriifung

° Mindestens einmal jahrlich sollte eine visuelle
Inspektion der Module, Kabel und Montage-
strukturen erfolgen.

° Der Wechselrichter sollte auf Fehlermeldungen
oder ungewdhnliche Gerausche gepriift werden.

 Bei Anlagen mit Batteriespeicher ist eine Uber-
prifung der Lade- und Entladezyklen ratsam.

Reinigung und Pflege

° Leicht verschmutzte Module konnen durch Regen
gereinigt werden, bei hartnackigem Schmutz
empfiehlt sich eine professionelle Reinigung.

* Besonders in landwirtschaftlichen Gebieten oder
Industrieanlagen sind haufigere Reinigungen
erforderlich.

Software-Updates und Monitoring

* Wechselrichter und Energiemanagement-Sys-
teme sollten regelmafig auf Software-Updates
Uberpruft werden.

° Moderne Monitoring-Ldsungen helfen, Anoma-
lien frihzeitig zu erkennen und Wartungsarbeiten
zu optimieren.

Systematische Fehlersuche bei
Leistungseinbuf3en:

Wenn eine PV-Anlage nicht mehr die erwartete
Leistung liefert, sollte systematisch vorgegangen
werden:

* Monitoring-System priifen: Gibt es Fehler-
meldungen oder Hinweise auf Abweichungen?

* Visuelle Kontrolle durchfiihren: Sind sichtbare
Schaden an Modulen oder Kabeln erkennbar?

° Messungen vornehmen: Spannungs- und Strom-
messungen helfen, defekte Strings oder Kompo-
nenten zu identifizieren.

* Wechselrichter analysieren: Ist die Spannung
stabil? Gibt es Fehlermeldungen?

* Netzanschluss iiberpriifen: Probleme mit
der Netzintegration kdnnen zu Leistungs-
schwankungen fiihren.

Fiur Installateure ist eine fundierte Fehlersuche und
regelmaflige Wartung entscheidend, um PV-Anlagen
langfristig effizient und sicher zu betreiben. Informie-
ren Sie Ihre Kunden dartiber, dass sich durch praven-
tive Mafinahmen wie regelmafige Inspektionen, Moni-
toring und Reinigung viele Probleme bereits im Vor-
feld vermeiden lassen. Eine gut gewartete PV-Anlage
sorgt nicht nur fir eine hohere Rentabilitat, sondern
minimiert auch Ausfallzeiten und teure Reparaturen.

© SKE Engineering GmbH
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myNEWS Experten-Talk: Fokusthema Photovoltaik
Im Gesprach: Liesa Zhou und Petra Reder

Wie tragen Huaweis Losungen und Technologie dazu
bei, die Effizienz und Nachhaltigkeit von Photovoltaik-
anlagen zu steigern?

Liesa Zhou: Huaweis Technologien, wie Smart Inverter
und Energiespeichersysteme, steigern die Effizienz von
Photovoltaikanlagen durch prézise Uberwachung, eine
optimierte Eigenverbrauchsquote und die Integration
von Energiespeichern. Damit maximieren wir die Nut-
zung von Solarstrom, reduzieren den Bedarf an Netz-
strom und verbessern die Nachhaltigkeit der Anlagen.

Welche Rolle spielen Forschung und Entwicklung
bei Huawei, und auf welche zukiinftigen Trends oder
Technologien setzen Sie besonders?

Liesa Zhou: Forschung und Entwicklung spielen eine
entscheidende Rolle in unserem Unternehmen, da sie
die Grundlage fiir die kontinuierliche Verbesserung
und Innovation unserer Produkte darstellen. 55 % der
rund 210.000 Mitarbeiter arbeiten in F&E. Wir investie-
ren gezielt in die Weiterentwicklung von Energiema-
nagementsystemen, Smart Inverters und Speicher-
maglichkeiten, um die Effizienz und Nachhaltigkeit

Nachhaltige

unserer Ldsungen zu erhéhen. Ein besonderer Fokus
liegt auf Grid-Forming-Technologien, die eine stabile
Netzversorgung auch bei zunehmender dezentraler
Energieerzeugung gewéhrleisten. Mit diesen Innova-
tionen treiben wir die Energiewende voran und berei-
ten uns auf die zukiinftigen Anforderungen der Ener-
giebranche vor.

Welche Mal3nahmen ergreift Huawei, um die
Produktion klimaneutral oder ressourcenschonend
zu gestalten?

Liesa Zhou: Wir optimieren unsere Produktionspro-
zesse, um den Energieverbrauch zu senken und setzen
verstarkt auf erneuerbare Energien. Durch den Einsatz
nachhaltiger Materialien, Recycling und Kreislaufwirt-
schaft verringern wir den Ressourcenverbrauch und
minimieren Abfall. Zur Verbesserung unserer Klima-
bilanz kompensieren wir verbleibende CO,-Emis-
sionen und engagieren uns in nachhaltigen Projek-
ten. Bis Ende 2023 haben unsere PV-ESS-Produkte
bereits dazu beigetragen, rund 495 Millionen Tonnen
CO0,-Emissionen einzusparen.

Wie bewerten Sie die derzeitigen politischen und
regulatorischen Rahmenbedingungen fiir die Photo-
voltaik-Industrie, und welche Z\'nderungen wiirden
Sie sich wiinschen?

Petra Reder: Die politische Situation in Oster-

reich ist zurzeit fiur die PV-Industrie nicht einfach.
Hier bendtigen wir unbedingt die Unterstiitzung der
Politiker, damit wir unsere Klimaziele bis 2030 errei-
chen kénnen. Wiinschen wiirden wir uns, dass es
kontinuierliche Férderungen fiir Privatanlagen und
Gewerbespeicher gébe.

Welche Markte oder Anwendungen sehen Sie als
besonders wachstumsstark fiir die Photovoltaik in den
nachsten fiinf bis zehn Jahren?

Petra Reder: Mit Huaweis Gewerbespeichern liber
100 kWh auf der 400-Volt-Seite konnen wir den Anfor-
derungen grofier Industriebetriebe, Hotels, Spedi-
tionen, Landwirtschaft gerecht werden. Die netz-
dienlichen Speicher ab 1T MWh mit Trafostationen
decken dartiiber hinaus Szenarien fiir die Netz- und
Kraftwerksbetreiber ab.

Batteriespeicherlosungen

fur jedes Szenario.

Die coolste Losung fiir Betriebe & Industrie:

A2 HUAWEI

Intelligente Energie fiir Eigenheime:

Huawei LUNA2000-215kWh mit Hybrid-Kiihlung

Die neue LUNA2000-215kWh mit Hybrid-Kiihlung bietet eine hochentwickelte
Losung fir Unternehmen mit anspruchsvollen Energieanforderungen. Mit der
innovativen C2C Dual-Link-Sicherheit gewahrleistet das System umfangrei-
chen Schutz - von der Zelle bis zum Verbrauch. Dank intelligenter Kiihlung und
thermischen Router werden die Zellen effizient gekiihlt, was den Energiever-
brauch um bis zu 30 %" reduziert und die Lebensdauer verldangert. Die erhdhte
Systemeffizienz von bis zu 91,3 %' und eine einfache Installation machen die-
ses System besonders wirtschaftlich. Das Smart Design sorgt fiir eine unkom-
plizierte Wartung und eine optimierte Nutzung des gesamten Lebenszyklus.

Entdecken Sie weitere (hybrid-)coole Features unseres neusten Produktes
https://solar.huawei.com/at/professionals/all-products/LUNA2000-215-Series

Huawei LUNA2000-7/14/21-S1

Mit der weltweit hdchsten nutzbaren Energiekapazitat und einem integrierten
Energieoptimierer sind nicht nur fiir Gber 40 % mehr Energie nutzbar, auch
verlangern sie die Lebensdauer auf mindestens 15 Jahre' 2.

Ein 5-stufiges Sicherheitssystem und ein breiter Betriebstemperaturbereich
von -20 °C bis +55 °C bieten zudem hdchste Zuverlassigkeit im Innen- und
AuBenbereich. Und mit einem nahezu gerauschlosen Betrieb von nur 29 dB
genieft du Komfort auf héchstem Niveau.?

Weitere Highlights finden Sie unter
https://solar.huawei.com/at/professionals/all-products/LUNA2000-7-14-21-5S1

"Unter Laborbedingungen

2Die 15-Jahres-Garantie gilt nur, wenn
die LUNA2000-S1 an das Smart PV MS
angeschlossen ist. Einzelheiten findest Du
in den Garantiebedingungen.

3 Bei einem Meter Abstand und typischer
Betriebsspannung.

JETZT TEIL DER HUAWEI
SMART PV COMMUNITY
WERDEN UND COOLE
PRAMIEN ERHALTEN!

2 HUAWEI

Zusionsolar

© Huawei


https://solar.huawei.com/at/professionals/all-products/LUNA2000-215-Series
https://solar.huawei.com/at/professionals/all-products/LUNA2000-7-14-21-S1
https://community.solar.huawei.com/at/
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Hier geht’s
zur Aktion:

Gultig bis 30.4.2025

Qualitat
zum Leben.

REGUS

Hier geht’s
zur Aktion:

Gultig bis 30.6.2025

ALVA Klima-Set Aktion

Klima-Set
Single Nova

Klima-Set
MULTI NOVA
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Unsere Community wachst —
Folge uns auf Facebook und Instagram
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Einfach. Sicher. Innovativ.

Die neuen
ALVA-KATALOGE

sind ab Mai verfligbar!
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Hier geht’s
zur Aktion:

fort fior mein Zuhause

Gultig bis 30.4.2025

Qualitat
zum Leben.

Weitere Informationen:
https://alva-haustechnik.at/

Qualitat
zum Leben.

Klima-Set
KASSETTE

Hier geht’s
zur Aktion:

myNEWS |
ONLINE LESEN

Vorbehaltlich Satz- und Druckfehler.


https://sht.at/promotions/fa65672b-64b6-4258-85ec-56f8aca2538c
https://sht.at/promotions/5d6294a0-4880-49a7-89d6-2b73f13dcb8f
 https://www.sht.at/promotions/f159f043-fc0f-448e-b1f8-776a8785a5b1
https://alva-haustechnik.at/
https://www.sht.at/promotions/715538d2-1404-4ae0-891c-c8a33a4de44c
https://www.sht-gruppe.at/mynews

